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工事成績対策講習会
「変更協議で利益と工事成績あげた実例と解説」
開　催　の　ご　案　内
時下ますますご清栄のこととお慶び申し上げます。
昨年開催されました（株）ワイズによる「工事成績対策講習会（表彰受賞企業の取り組みと優良技術者の施工管理）」には多数の会員企業ご担当者様にご出席いただきありがとうございました。

このたび、（株）ワイズによる工事評点対策講習会の続編セミナーとして、「変更協議で利益と工事成績を上げた実例と解説」が開催されることとなりましたので、ご案内します。
工事の事例を解析し、現場技術者の日常的な協議の進め方や提案事例を紹介する内容となっております。
つきましては、受講を申込まれる方は別紙申込書に記入の上、申込み受付開始日（7月10日(水)8時30分）にご注意いただき、当建産連事務局へFAX下さいますようお願いします。
記
1．日時および会場
　　　【嶺南会場】平成26年7月31日（木）　13：00～16：00　

　　　　　　　　　敦賀建設業会館（敦賀市中央町2-5-55　TEL0770-23-4551）

　【嶺北会場】平成26年8月1日（金） 　13：30～16：30
　　　　　　　　　福井県立図書館（福井市下馬町51-11　 TEL:0776-33-8860）
2．主　催：福井県建設産業団体連合会　　
共　催：（一社）福井県建設業協会、福井県土木施工管理技士会
3．講　師：ワイズ公共データシステム㈱　取締役　荻原隆仁
4．受講料（税込・資料代込）　※当日、受付にて徴収させていただきます。
会員　（協会、技士会、建産連何れかにご加入の方）1,000円
非会員（上記の何れにもご加入でない方）　　　　　2,000円
          電子納品･写真管理･出来形管理・工事成績シミュレーションソフト、経審シミュレーション･書類作成ソフト、住宅瑕疵担保履行法書類作成ソフトを無償配布します。セミナー内で利用方法等を説明します。
5．定 員：【嶺南会場】 50名　　
　　　　 【嶺北会場】100名

※先着順で定員になり次第締め切りとさせて頂きますのでご了承下さい。
定員数を超えた後の申込につきましては、当会よりご連絡します。

　　　　 　　 当会より連絡のない場合は、申込受付完了とご判断下さい。
（受講票の送付は致しません。）
6．申込先：下記受講申込書によりFAXにてお申込み下さい。
7．申込期限：平成26年7月25日（金）まで

※先着順で定員になり次第締め切りとさせて頂きますのでご了承下さい。
定員数を超えた後の申込につきましては、当会よりご連絡します。

　　　　 　　 当会より連絡のない場合は、申込受付完了とご判断下さい。（受講票の送付は致しません。）
8．持ち物：筆記用具・計算機（電卓等）を必ずご持参ください。
9．その他：①各会場の駐車場に限りがありますので、乗り合わせでお願いします。

　　　　　 ②当講習会はＣＰＤＳ単位認定講習：３ユニットです。
10．講習内容

受付開始日：7月10日(水)8時30分より受付開始
・先着の公平性のため、受付開始日の厳守をお願いします。
・定員に達し次第締め切ります。
・一企業様から多数お申込みいただいた場合、定員次第で出席者を絞っていただくお願いをする場合がありますので、ご協力お願いします。

・定員を満たした後に申し込みをされた企業様には、当方よりご連絡します。
工事成績対策講習会　受講申込書
会 社 名　　　　　　　　　　　　　　　　　　 申込担当者名

ご住所　　

電話番号
　　－　　　　　－　　　　　　　FAX番号　　　　　－　　　　－　　　　　

【受講者氏名】
	氏　　名
	受講希望日（いずれかに○）

	
	嶺南会場（7/31）
13：00～16：00
	嶺北会場（8/1）
13：30～16：30

	1
	
	

	2
	
	

	3
	
	

	4
	
	


　
平成26年　　月　　　日　申込み
送信先：福井県建設産業団体連合会事務局
FAX：０７７６－２７－３００３
☆当日、筆記用具・計算機を必ずご持参下さい。
高品質を維持しつつ、高い利益率を確保しつづけるモデル企業の協力のもと、工事成績で高得点を獲得し、当初契約額を上回る最終契約額となった工事の事例を解析。日常的な協議においてどのような提案をされているのか、実例を豊富に紹介します。





（１）好成績・好業績は両立できるか？


好成績・好業績を実現した工事を工事成績と収益性の観点で分析。好成績・好業績を実現した工事の共通点とは？現場技術者が留意すべき点について解説します。





（２）変更契約により高品質・高収益性を実現した事例解説


工期・現場条件を工法変更・設計変更により克服。高い収益性を確保し、高品質な構造物を完成するために、発注者に対し行った提案事例を紹介します。講習会では、実際の工事で現場技術者が作成した資料をもとに、効果的な提案方法について解説します。





（３）単品スライド条項適用事例


主要材料価格の急激な高騰は、現場の実行予算を圧迫し、利益率の大幅な低下原因となります。単品スライド条項を効果的に利用し、現場利益率向上に貢献した事例解説を通じ、今後の材料単価高騰にも柔軟に対応できるスキルを習得していただきます。











